Vanwege onze groeiambitie zijn wij op zoek naar nieuwe, pittige, enthousi-

aste collega’s! Wij gaan van start met een nieuw concept dienstverlening,

waarvoor wij voor de regio Veenendaal, Ede en Barneveld op zoek zijn naar

Accountmanagers

Als accountmanager binnen je regio ben je verantwoordelijk voor de acqui-
sitie van nieuwe klanten in de MKB-sector en het beheer van de bestaande
cliéntenportefeuille. Je werft zelfstandig nieuwe klanten, neemt opdrach-
ten aan en controleert of er aan de verwachting van de klant is voldaan. Het
onderhouden van contacten behoort bij je dagelijkse werkzaamheden. Je
signaleert omzetkansen en streeft constant naar het vergroten van de klant-
tevredenheid. Je bent actief binnen netwerken in jouw regio. Wij zijn echt
onderscheidend door een nieuw portfolio van diensten die naadloos aansluit
bij de behoefte van de MKB-er. Adviseren en verkopen gaan hand in hand.

PROFIEL | Jij bent enthousiast, gedreven, creatief en representatief, beschikt
over goede communicatieve en commerciéle vaardigheden, hebt een goed
gevoel voor menselijke verhoudingen, beschikt over een HBO-opleidingsni-
veau en bent in het bezit van Rijbewijs B. Een aantal jaren verkoopervaring
in de zakelijke dienstverlening is een pré. Je start met een intensief intern
opleidingstraject, waarbij je kennis maakt met alle facetten van een incasso-

organisatie en uiteraard onze portfolio van diensten.

AANBOD | Een fulltime functie met veel afwisselende taken, zelfstandig-
heid en ruimte voor initiatief. Een informele werksfeer, studiefaciliteiten
en een carrierepad met ruime ontplooiingsmogelijkheden. Naast het basis-
salaris is er een aantrekkelijke bonusregeling van kracht. Bij aanvang van
je werkzaamheden ontvang je een mobiele telefoon, laptop en een auto van

de zaak.

SCHUMAN

incasso & gerechtsdeurwaarders




